LEGACOOP CAMPANIA


MODULO DI PARTECIPAZIONE BANDO CONCORSO DI IDEE IMPRENDITORIALI

“IN.D.I.COOP. – INcubatore Digitale Imprese COOPerative”

INFORMAZIONI GENERALI SUL PROGETTO

NOME DEL PROGETTO
	


CITTÀ

	


DATI DEI SOGGETTI PROPONENTI

Nome e

	Nome e Cognome
	Data di nascita
	Residenza
	Mail
	Telefono

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


cognome

D
Residenza Domicilio Cittadinanza Mail Telefono

REFERENTE DEL PROGETTO 
(indicare la persona da contattare per richiedere informazioni o chiarimenti ed i recapiti ai quali ricevere le comunicazioni inerenti al Concorso)
	Nome e Cognome
	Mail
	Telefono

	
	
	


Nel caso il soggetto proponente sia già una cooperativa, un’associazione, etc. compilare anche i seguenti campi

	Ragione Sociale
	

	Data Costituzione
	

	Breve storia (max 1000 battute)
	

	Numero di

associati/collaboratori
	

	Nome e dati del legale

rappresentante
	

	Sede
	

	Statuto
	Allegare 

	Attività svolte ed eventuali

adesioni associative (max 1000 battute)
	


Ragione 
RISPONDENZA DELL'IDEA IMPRENDITORIALE AI CRITERI DEFINITI NEL BANDO (max 1500 battute per punto)

	A) Creazione di nuovi posti di lavoro, soprattutto per i giovani.

	


	B) Forme innovative di progettazione, produzione e  distribuzione dei beni e servizi realizzati

	


	C) Internazionalizzazione

	


	D) Sostenibilità nel tempo: capacitò dell’impresa cooperativa di mantenersi attiva ed efficiente nel lungo periodo. 

	


	E) Caratteristiche dell'idea imprenditoriale che garantiscono l'originalità del progetto. 

	


sociale

associati/collaboratori

1. EXECUTIVE SUMMARY

È consigliabile scrivere questa sezione per ultima, quando le altre parti saranno state completate e analizzate. (max 1000 battute per punto)

	F) Descrivere in maniera sintetica gli obiettivi del progetto di costituzione dell’impresa cooperativa

	


	G) Descrivere il prodotto/servizio che la nuova cooperativa offrirà al mercato

	


	H) Descrivere la relazione del progetto con la contesto economico locale, interregionale, nazionale e internazionale in cui viene proposto (impatto atteso: nuova occupazione, sinergie, ricadute economiche e sociali, …)

	


2. L’IMPRESA COOPERATIVA

Descrizione dell’impresa cooperativa e dei suoi obiettivi (max 1000 battute per punto)

	A) Settore di attività 

	


	B) Collocazione geografica 

	


	C) Obiettivi della società: economici, sociali e culturali

	


3. IL PRODOTTO/SERVIZIO OFFERTO

Descrizione dei prodotti/servizi attuali e dei piani per il futuro. (max 1500 battute per punto)

	A) Qual è il prodotto/servizio e a quali bisogni risponde. Quale utilità e vantaggio crea per il cliente. 

	


	B) Innovatività e differenziazione dell’idea imprenditoriale rispetto allo stato delle conoscenze nel settore in cui s’inserisce e al mercato di riferimento. 

	


	C) Il prodotto/servizio è coperto da brevetto o possiede altre caratteristiche che ne indicano la proprietà (marchi registrati, brevetti, opere dell’ingegno ecc.). 

	


	D) Stadio di sviluppo del prodotto/servizio: è già pronto, altrimenti quanti mesi/anni serviranno, dispone già di un prototipo o di un demo, è stato già venduto qualche prototipo. Possibili sviluppi evolutivi. 

	


	E) Indicare se c’è una particolare attenzione all’impatto ambientale del processo produttivo (attenzione nella scelta di materiali, tecnologie, processi; utilizzo di materiali riciclati, etc.). 

	


4. ANALISI DEL SETTORE/MERCATO

Il mercato in cui la cooperativa si propone di operare (max 1500 battute per punto).
	A) Descrivere: il settore in cui ci si vuole inserire, le sue dimensioni geografiche (locale, nazionale o internazionale), la sua dimensione economica (valore della domanda complessiva relativa ai prodotti/ servizi), l’andamento attuale e prospettico della domanda, presenza di eventuali barriere all’entrata (per esempio: autorizzazioni amministrative, ottenimento di brevetti, volume di costi fissi elevati per l’avvio dell’attività) 

	


	B) I competitor (identificazione e descrizione dei principali concorrenti), punti di forza e debolezza rispetto ad essi, minacce e opportunità (per esempio legate a prodotti/servizi sostitutivi o potenzialmente entranti), possibili reazioni dei concorrenti all’entrata nel mercato della nuova cooperativa.

	


	C) I potenziali clienti e i loro bisogni, motivazioni all’acquisto e tempi medi di pagamento.

	


5. PIANO DI MARKETING

Delineare la strategia di marketing dell’impresa individuando i metodi di distribuzione dei prodotti e servizi, le attività di promozione. (max 1500 battute per punto)

	A) Prezzi dei prodotti/servizi: descrivere la strategia dei prezzi e indicare se punta sulla fascia alta, media o bassa del mercato e perché.

	


	B) Canali di vendita e di distribuzione, grado di innovazione nelle modalità di distribuzione e fruizione del prodotto/servizio.

	


	C) Promozione, pubblicità e pubbliche relazioni: la strategia di comunicazione, quanto si prevede di investire e quali saranno gli strumenti utilizzati.

	


6. ORGANIZZAZIONE DELL’IMPRESA

Le attività e le persone necessarie per raggiungere gli obiettivi della società (max 1500 battute per punto)

	A) Descrivere l’organizzazione del processo produttivo, le azioni e le attività con cui si intende realizzare i prodotti/servizi. (come si produce il prodotto/servizio)

	


	B) Descrivere tutti i soggetti che presentano il progetto e diventeranno soci della cooperativa (chi sono, competenze ed esperienze) 

	


	C) Eventuali dipendenti e/o collaboratori necessari per svolgere adeguatamente il processo produttivo: numero e caratteristiche (soci e non soci) 

	


	D) Struttura organizzativa e definizione dei ruoli: elencare le varie funzioni, le persone a cui sono assegnate e le responsabilità. 

	


	E) Descrivere le opportunità di business già individuate e identificare i principali soggetti con i quali si stabilirà un relazione (committenti, clienti, fornitori, finanziatori, altre forme di collaborazione). 

	


7. PIANO DEGLI INVESTIMENTI, ECONOMICO E FINANZIARIO

Definizione della redditività del progetto imprenditoriale e della capacità dell’azienda di disporre delle risorse necessarie al conseguimento degli obiettivi. Compilare le seguenti tabelle che riportano l’estrema sintesi di Piano Economico Finanziario secondo un’ipotesi triennale.
a) Budget delle vendite (in euro migliaia)
	Prodotto / servizio
	Primo Anno
	Secondo Anno
	Terzo Anno

	
	Quantità
	Prezzo unitario
	Valore vendite
	Quantità
	Prezzo unitario
	Valore vendite
	Quantità
	Prezzo unitario
	Valore vendite

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


b) Piano degli investimenti (immateriali, materiali e finanziari) necessari per la startup e le fonti finanziarie (in euro migliaia):

	INVESTIMENTI
	VALORE

	
	

	
	

	
	

	1Totale beni immateriali
	0

	
	

	
	

	
	

	
	

	2 Totale beni materiali
	0

	
	

	
	

	3 Totale investimenti finanziari
	0

	TOTALE GENERALE INVESTIMENTI
	0


	FONTI DI FINANZIAMENTO INVESTIMENTI
	VALORE

	Capitale sociale e finanziamenti da soci
	

	Richieste a terzi finanziatori (soci finanziatori, etc…)
	

	Finanziamenti pubblici 
	

	Finanziamenti bancari
	

	Altre modalità di raccolta del fundraising e/o crowdfunding)
	

	TOTALE GENERALE FONTI
	0


	Descrivere i finanziamenti pubblici attesi e i terzi finanziatori 

	


c) Conto Economico previsionale dei primi tre anni (in euro migliaia).
	VOCE
	1° anno
	2° anno
	3° anno

	A.RICAVI DI VENDITA
	
	
	

	Materie prime, di consumo, semilavorati
	
	
	

	Utenze
	
	
	

	Canoni di locazione
	
	
	

	Servizi
	
	
	

	Consulenze
	
	
	

	Personale
	
	
	

	Ammortamenti
	
	
	

	Spese varie
	
	
	

	B.TOTALE COSTI
	
	
	

	(A-B) Ris. Gestione caratt.
	
	
	

	(+) Proventi finanziari
	
	
	

	(- )Oneri Finanziari
	
	
	

	PROVENTI E ONERI FIN.RI
	
	
	

	RISUL.TO ANTE IMPOSTE
	
	
	

	Imposte
	
	
	

	RISULTATO ESERCIZIO
	
	
	


d) Stato patrimoniale previsionale dei primi tre anni (in euro migliaia).
	ATTIVO
	1° anno
	2° anno
	3° anno

	Investimenti in immobilizzazioni
	
	
	

	Rimanenze finali
	
	
	

	Crediti verso clienti
	
	
	

	Altri crediti e attività a breve
	
	
	

	Cassa e banche
	
	
	

	TOTALE ATTIVO
	
	
	

	PASSIVO
	1° anno
	2° anno
	3° anno

	Patrimonio netto (capitale, riserve, etc …)
	
	
	

	Debiti finanziari a M/L termine
	
	
	

	Debiti verso fornitori
	
	
	

	Altri debiti e passività a breve
	
	
	

	Debiti finanziari a breve termine
	
	
	

	TOTALE PASSIVO
	
	
	


NOTA BENE.

I sottoscritti proponenti accettano espressamente che:

a) Ogni dichiarazione falsa o incompleta implica l’esclusione immediata del soggetto proponente dal Bando. 
b) Sono da considerarsi esclusi dalla selezione i progetti non presentati entro il termine previsto e quelli presentati in forma parziale o comunque in contrasto con una qualsiasi regola del presente Bando. 
c) I soggetti proponenti sono inoltre invitati a non prendere contatto con i membri della Commissione di esperti, pena l’esclusione dal Bando stesso.  
d) Tutto quanto previsto dal Bando di concorso.

Data_________________________

Luogo________________________

I soggetti proponenti

Firma leggibile

1) _______________________________________________

2) _______________________________________________

3) _______________________________________________

4) _______________________________________________

5) _______________________________________________

6) _______________________________________________

7) _______________________________________________

8) _______________________________________________

9) _______________________________________________

10) _______________________________________________

11) _______________________________________________

12) _______________________________________________
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